EVIDENCIA 4 - OCTUBRE 2024

Instructor: Gloria Stella Rodriguez Quiroga — CC 40378873

Obligacién 6: VERIFICAR EXISTENCIA EVIDENCIAS

En subcarpeta OTROS del Portafolio del Instructor, se encuentra Formato base de datos aprendices

Técnico Operaciones de Comercio Exterior:

Ejemplo Ficha 2926002
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Ejemplo Ficha 2930538
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Técnico en Asesoria Comercial

Ejemplo Ficha 2694319 General Santander I.E.D.
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Fichas 2695660 y 26955661 Colegio privado: Gimnasio Santa Rocio

Se ha avanzé con transicidn portafolio de drive Gmail a Onedrive Soy Sena, pudiéndose evaluar RAP guias. Falta
que completen algunos aprendices:

Ejemplo Fcha 2695660

REVISION PORTAFOLIOS - PENDIENTES FICHA 2695660 GIMNASIO SANTA ROCIO

FASE PLANEACION EJECUCION EVALUACION
GUIA05 GUiA07 GUIA09
SURTIDO Y NEGOCIACION GUIA 08 DOCUMENTOS ATENCION AL
2023 |04 PRODUCTOS Y SERVICIOS GUIA 06 PLAN CQ EXHIBICION EN VENTAS COMERCIALES CLIENTE GUIA 10 SATISFACCION DEL CLIENTE
6UIA 05 GUIA 06 GUIA 07
SURTIDO Y NEGOCIACIONES|
ACTUAL GUIA 04 PORTAFOLIOP.Y.S. AS DE VENTAS GUIA 08 POSTVENTA Y SATISFACCION AL CLIENTE
RAO5:
Estructurar Estructurar
propuesta propuesta
ial del ial del Efectuar La RA: Determinar |RA: Ejecutar
productoy productoy Venta i i
servicio de servicio de Cumpliendo a de
acuerdo conel [acuerdoconel |ConPoliticas | Efectuar La Venta Cumpliendo partirde la acuerdo con
mercado mercado Dela Con Politicas De La experiencia de [politicas de la
NOMBRE objetivo. objetivo Organizacién _|Organizacion servici organizacién
ok ok ok ok ok

1|ANGARITA CURREA SUSANA

ok ok ok solo hay un video ok
2|ARISMENDI CELY SARA CRISTINA
3|DOMINGUEZ VALENCIA ALLISSON
ok en drive |ok en drive |ok en drive |Reubicar aqui algunas ok
gmail gmail gmail actividades que estan en
evidencias guia 8 y
4|GALVIZ ARANGO SOFIA completar Colocé activid, de guia 7y 8
ok, pero ok, pero ok, pero ok, pero
estden estden estden estden
drive drive drive ok, pero estd en drive drive
5|PUENTES ARDILA JULIETH SOFIA personal personal personal personal personal
ok, pero ok, pero ok, pero ok, pero
estéd en estden estden estden
drive drive drive ok, pero estd en drive drive
6|ROMERO PATINO EDWIN SANTIAGO personal personal personal personal personal

Ejemplo Fcha 2695661

REVISION PORTAFOLIOS - PENDIENTES FICHA 2695661 GIMNASIO SANTA ROCIO

FASE PLANEACION EJECUCION EVALUACION
GUIAOS GUIAO7 GUIAOS
04 PRODUCTOS |GUIAO6 PLAN  |SURTIDOY NEGOCIACION  |DOCUMENTOS GUIA 10 SATISFACCION DEL
2023 Y SERVICIOS COMERCIAL EXHIBICION EN VENTAS COMERCIALES | GUIA 09 ATENCION AL CLIENTE CLIENTE
GUIA 04 GUIA 05 GUIA 06 GUIA 07
PORTAFOLIO  [HERRAMIENTAS [SURTIDO Y NEGOCIACIONES GUIA 08 POSTVENTA Y SATISFACCION AL CLIENTE
P.Y.S. OFIMATICAS __|EXHIBICION DE VENTAS
RAO5:
Estructurar Estructurar
propuesta propuesta
acrUal comercialdel |comercialdel | EfectuarLa Efectuar La RA: Determinar [RA: Ejecutar
NOMBRE productoy productoy Venta Venta i i

servicio de servicio de Cumpliendo Cumpliendo postventa a postventa de
acuerdo conel |acuerdoconel |Con Politicas  |Con Politicas partirde la acuerdo con
mercado mercado Dela Dela experiencia de |politicas de la
objetivo. objetivo Organizacién __|Organizacién servici organizacién
ok, pero ok, pero ok, pero ok, pero ok, pero
estaen estaen estaen esta en esta en
drive drive drive drive drive

1|BARONA GODOY SANTIAGO personal personal personal personal personal

2|CASTILLO GUALDRON JOAN SANTIAGO

3|HERNANDEZ MARIN SAMUEL
ok ok ok ok ok, pero

esta en
drive
4|HERRERA OLAYA JUAN DAVID personal

HIDALGO SEPULVEDA SAMUEL DAVID

5|PARDO GAVIRIA JESSE MATEO LEONEL

6|RAMIREZ TIBAQUICHA JORGE ANDRES

ok ok ok ok ok

7|RIVEROS MENDEZ SAMUEL FELIPE

ok, pero, no |ok, pero, no |ok, pero, no |ok, pero, no |ok, pero, no

esta en esta en esta en esta en esta en
onedrive onedrive onedrive onedrive onedrive
soy,sena soy,sena soy,sena soy,sena soy,sena

9|RUSSI MORA JAINOVER




